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PREPARER LA RENTREE DE SEPTEMBRE 2026:

LES CLES POUR REUSSIR LA VENTE OU LA LOCATION DE VOTRE BIEN IMMOBILIER

La rentrée de septembre est traditionnellement l'une des périodes les plus
dynamigques du marché immaokbiller.

Aprés la pause estivale, les acquéreurs et les locataires reprennent activement
leurs recherches, C'est donc le moment idéal pour préparer votre bien afin de
maximizer son attractivité et réduire les délais de commercialisation.

A

POURQUOI VENDRE OU LOUER A LA RENTREE ?

Septembre margue le retour des projets immobiliers :
+ Les etudiants et jeunes actifs finalisent leur recherche de logement.
* Les investisseurs reviennent sur le marche apres I'ete.
+ Les familles souhaitent s'installer avant la fin d'année.
* Les bangues relancent leurs campagnes de financement.

Un bien préparé @t mis sur l@ marcheé dés septembre béneéficie genéralement d'une
visibilité accrue.

FAIRELE POINT SUR LA VALEUR DE SON BIEN

Le marché immoebilier évelue constamment. Une estimation réalisée il y a plus d'un an
peut déja étre depassae,

Avant toute mise en vente ou en location, il est recommandé de faire réaliser une
estimation actualisée du bien.

ANTICIPER LES DIAGNOSTICS OBLIGATOIRES

Les diagnostics sont indispensables pour vendre ou louer.
Anticipar leur réalisation permet d'éviter les retards lors de la mise an vente ou
location.

Dans le cadre d'un mandat confie a notre agence, LE CABINET EUROPAZUR peut
prendre en charge l'organisation de l'ensemble des diagnostics obligatoires, vous
permettant ainsl de gagner du temps ot de vous décharger de ces formalités.

PENSER A LA PERFORMANCE ENERGETIQUE

Une fois les diagnostics reéaliseés, il est important d'analyser attentivement le resultat
du Diagnostic de Performance Enargétique (DPE).

Pour la location, un bon classement énergétique est désormais essentiel en raison
des restrictions qui s'appliguent progressiverment aux logemants les plus
énergivores. Il peut &tre nécessaire d'envisager certains travaux afin de pouvoir lousr
le bien dans de bonnes conditions.

Pour la vente, le DPE est moins contraignant mais reste un critere important pour les
acquereurs. Un logement mal classe peut entrainer une décote ou faire l'objet de
négociations plus importantes, notamment lorsquil s'agit d'une passoire
anergétique.

Selon le résultat obtenu, des améliorations telles gue la modernisation du systéme de
chauffage peuvent étre étudiées afin d'optimiser la valeur et I'attractivité du bien.

EFFECTUER LES PETITS TRAVAUX QUI FONT LA DIFFERENCE

Les premiéres impressions sont déterminantes.
Quelgues interventions peu colteuses peuvent valoriser significativement votre
bien :

* Repeaindre les murs aux eouleurs neutras,

+* Reparer les petites anomalies (prises, poignees, robinetterie).

* Remplacer lgs joints usas,

+ Soigner I'entretien des extérieurs, terrasses, jardins et espaces verts.

Un bien propre, entretenu et présentd avec soin inspire immédiatement confiance
aux visiteurs ot favorize les projections.

Toutefois, il n‘est pas toujours nécessaire d'engager des
travaux ou des dépenses avant uns vente ou une mise
en location.

Un professionnel de l'immaobilier pourra vous conseiller
sur les améliorations réellemeant pertinentes au regard
de l'état de votre bien et du retour sur investisserment
attendu.

SOIGNER LA PRESENTATION DU BIEN

Pour attirer les visiteurs, il faut:
» Desencombrer les pieces.
+ Depersonnaliser la decoration.
* Maximiser la luminosite,
* Mettre en valeur les espaces extérieurs.

LE CONSEIL DE LA RENTREE

MNe commencez pas votre projet immaobilier au moment ol veus soubaltez signer.
Commencez-le dés maintenant.

L'eté est la période idéale pour préparer son dossier, réaliser les travaux nécessaires
at organiser la mise en vente afin d'étre prét dés septembre.

%, Contactez notre SERVICE TRANSACTION ET/OU LOCATION pour bénéficier d'une
eztimation perscnnalisée et preparer serginement votre projet immobilier de la
rentree 20264,

MOUS PROPOSOMNS UNE OFFRE PREFERENTIELLE RESERVEE A NOS COPROPRIETAIRES.

POUR LAVENTE:

04 92 02 50 10

transaction@europazur.fr
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